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DESAFIOS NA ERA DA
INFORMAÇÃO

MÉTODOS TRADICIONAIS
INEFICIENTES

EXPERIÊNCIA FRUSTRANTE E
DESMOTIVAÇÃO

CAPACITAÇÃO INEFICAZ

Alunos chegam com mais
conhecimento prévio e

buscam aprendizado mais
dinâmico e personalizado.

Aulas expositivas limitam o
engajamento e a

interatividade.

Falta de adaptação torna o
aprendizado pouco atrativo.

Baixo impacto no
desenvolvimento pessoal e

profissional.

Voltar ao índice

O problema
A Educação Tradicional Estava Falhando
Métodos tradicionais de ensino não engajam nem preparam alunos e
profissionais para as demandas do mercado atual, resultando em
experiências ineficazes e desmotivadoras.
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COMO FUNCIONA
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MERCADO EDTECH

US$ 679 bi
O mercado global de educação técnica e
profissional foi avaliado em US$ 679,4
bilhões em 2023 e projeta-se que atinja
US$ 1.430 bilhões até 2030, com uma
taxa de crescimento anual composta
(CAGR) de 9,8% durante o período de
2024 a 2030.

US$ 475 mi
O Brasil lidera o mercado latino-
americano de EdTechs, movimentando
US$ 475,6 milhões em investimentos
desde 2015.

R$ 368 mi
Valor de investimentos em plataformas
de ensino Pay-per-se para formação
técnica e profissional no Brasil em 2023

pitchdeck



MERCADO EDTECH - BRASIL

9 7 1  K  -  R E D E  P R I V A D A
6 , 8  M I  -  R E D E  P Ú B L I C A

escolas29 miL
PROFESSORES 516 MIL

3 , 6  K  -  R E D E  P R I V A D A
2 5 , 5 K  -  R E D E  P Ú B L I C AESTUDANTES E.M.

7,8 mi

Micro e pequenas
empresas

6,4M 
5.570 municípios
879 MIL OSCs
governo federal
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CONCORRENTES

S O M O S  U M A  E D T E C H  D E  E D U C A Ç Ã O  C O N T I N U A D A ,  Q U E  A T U A
N O  G A P  D E  F O R M A Ç Ã O  A C A D Ê M I C A  E  P R O F I S S I O N A L

E X I S T E N T E  E N T R E  O  E N S I N O  M É D I O  E  O  E N S I N O  S U P E R I O R .  

E S T E  S E T O R  T E M  H O J E  8 1 3  S T A R T U P S  N O  B R A S I L ,  V E M
C R E S C E N D O  A  T A X A S  A C I M A  D E  4 0 %  A O  A N O ,  E  T E V E

F A T U R A M E N T O  D E  R $  2 , 5  B I  E M  2 0 2 0  ( 6 0 %  M A I O R  Q U E  2 0 1 9 ) ,
S E G U N D O  A  A B S T A R T U P S  ( M A P E A M E N T O  E D T E C H  2 0 2 2 ) .

pitchdeck



BENCHMARKING

A  D E L I N E A  É  U M A  E M P R E S A  D E
T E C N O L O G I A  E D U C A C I O N A L  F O C A D A  E M

S O L U Ç Õ E S  P A R A  E N S I N O  D I G I T A L ,
A T E N D E N D O  I N S T I T U I Ç Õ E S  D E  E N S I N O ,

E M P R E S A S  E  G O V E R N O S .  S E U
P R I N C I P A L  D I F E R E N C I A L  E S T Á  N O

D E S E N V O L V I M E N T O  D E  P L A T A F O R M A S
D E  A P R E N D I Z A D O  P E R S O N A L I Z A D A S  E

C O N T E Ú D O S  I N T E R A T I V O S  P A R A
E N S I N O  A  D I S T Â N C I A .

A  U O L  E D T E C H  É  U M A  D A S
P R I N C I P A I S  E M P R E S A S  D E

T E C N O L O G I A  E D U C A C I O N A L  D O
B R A S I L ,  O F E R E C E N D O  S O L U Ç Õ E S

P A R A  E N S I N O  S U P E R I O R ,
C A P A C I T A Ç Ã O  C O R P O R A T I V A  E

T R E I N A M E N T O S  O N L I N E .
C O M B I N A N D O  T E C N O L O G I A ,
C O N T E Ú D O  E  M E T O D O L O G I A

I N O V A D O R A ,  B U S C A  T R A N S F O R M A R
A  A P R E N D I Z A G E M  D I G I T A L  N O  P A Í S .
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Carlos Vasconcelos Cláudia Braz Gislene Alves Romulo Afonso

Administrativo Operação Pedagógico Comercial

FUNDADORES EDUKATIVA
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NOSSOS CLIENTES
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CRESCIMENTO ANUAL
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MARKETING

Vendas corporativas

Realizar prospecção direta com potenciais clientes
corporativos e educacionais, entrando em contato via

e-mail e telefone com leads qualificados para
apresentar a plataforma e agendar demonstrações.

Programa de Indicação e
Teste Gratuito

Implementar um programa de
indicação para incentivar clientes a

recomendarem o SuperApprova a
outros profissionais e instituições.

Eventos e Webinars Temáticos

Educar o público e gerar leads
qualificados em eventos que inspiram e

informam.

Parcerias Estratégicas com Instituições
Educacionais e Empresariais
Expandir a presença no mercado por
meio de alianças com instituições
influentes.

Campanhas de Publicidade Digital
(Google Ads e LinkedIn Ads)
Ampliar o alcance da marca e converter novos
clientes com anúncios segmentados.

Inbound Marketing (Marketing
de Conteúdo e SEO)

Atrair leads qualificados e fortalecer a
autoridade da marca através de conteúdos
relevantes.
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Muito
obrigado!
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